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建立发起人平台，而不是另一家顾问公司

连接中国企业与美国资本市场，以机构验证、风险控制和律师管理的市场

地图为基础。

1亿美元
待验证的发行规模

20
匿名研究画像

0
已接触标的

NexaOne
借壳上市发起人方案

机构工作方案 · 不是公开募资或投资邀请 · 尚未成立借壳上市平台 · 尚未接触任何标的



N E X A O N E  借壳上市发起人方案 02 / 12

真正的发起人必须承担真实工作与真实风险

资本与平台筹备

支持风险资本、团队组建和能够融资的交易结构。

持续执行

持续协调双语标的发掘、尽职调查、信息披露和交易交割。

公司治理

承担决策权、利益冲突、受托责任和有记录的问责机制。

不按介绍收费

任何股份都必须通过持续履行发起人职责获得，不能只是介绍费或成交费。
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百分之二十是交易前发起人股份，不是目标公司的百分之二十

1000万股
公开发行股份

+ 250万股
发起人股份

= 1250万股
发行后总股份

→ 20%
发起人奖励股份

发起人股份可能被放弃、没收、稀释、锁定或重新安排。项目清算时通常会归零。
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建议先测试1亿美元发行规模，另加15%超额配售

缓冲偏薄

7500万美元

比较容易启动，但面对中国企业公众流通股市值

要求时缓冲较薄。

优先测试

1亿美元

在交易安全空间与首次搭建平台的可行性之间取

得平衡。

挑战较大

1.5亿美元

缓冲更大，但对资本、信誉和机构销售能力的要

求明显更高。

建议规模只是用于听取承销商反馈的工作假设，不是发行承诺。
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先做压力测试，再决定是否成立壳公司

75%
1亿美元信托资金被赎回75%后剩余2500万美元

66.7%
7500万美元规模的对应比例

83.3%
1.5亿美元规模的对应比例

以上只是规划压力测试，不是纳斯达克法律计算，也没有假定定向增发融资一定存在或目标股东股份一定计入公众流通股。
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分阶段投入，让责任与利益真正一致

工作预算基准

500万美元
规划范围425万至650万美元

发行支持

前期承销支持与其他发行费用预算。

寻找标的运营期

法律、审计、报告、董事、保险、尽职调查与行

政费用。

备用资金

延期和交易备用金，不代表未来资金已经落实。

没有证据就不进入下一阶段：必须有律师边界、可融资团队、可证明的资本能力和可信的承销商评估。
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利益是否一致，最终由治理结构决定

资本伙伴

具备承担损失的真实资金能力，并清楚说明资金来源。

有经验的美国联合发起人

拥有完成借壳上市项目的判断力、治理经验与机构信誉。

NexaOne持续执行

负责双语标的发掘、筛选、尽职调查协调和持续执行。

独立监督

建立董事会、审计、法律和利益冲突管理。

具体股份分配属于私下谈判。拒绝后续出资，可能导致股份稀释，或者失去还没有正式拿到手的发起人股份。
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寻找能够走向全球的实体智能企业，而不是利用敏感数据套利

重点

工业自动化

机器人、仓储系统、机器视觉和工厂效率提升。

重点

分布式能源

储能、逆变器和拥有可审计海外销售的商业能源

系统。

择优

全球专业消费硬件

创作者工具、三维打印、专业穿戴设备和智能硬

件。

优先排除：敏感个人数据、国防关联、受制裁供应链、严重受限结构和尚无收入的科研项目。
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匿名市场地图：二十个研究画像，零个已定标的

20
匿名桌面研究画像

0
已联系企业

0
估值或交易讨论

可反向识别企业身份的来源链接保留在律师管理的内部附件中。研究深度不代表已经有潜在交易名单或企业意向。
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发行前合规防火墙保护平台信用

行业研究

行业地图和匿名企业画像

律师审核

书面规则和团队培训

准确申报

每项披露都与事实一致

受控接触

接触记录、保密协议和冲突检查

美国证券监管机构曾处罚实际讨论过标的，却在发行文件中否认相关接触的借壳上市公司和发起人。
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选择合作伙伴，要看证据，不只看名字

完成项目的负责人

核实具体负责人、实际角色、发行执行和已完成的企业合并。

承担损失的资金能力

记录资金来源、到位时间、延期能力和后续出资不足的后果。

承销与机构销售

确认当前承销意愿、投资人覆盖和中国企业合规边界。

治理是否匹配

明确决策权、股份到手条件、利益冲突、股份没收和快速继续或停止机制。

机构工作方案 · 不是公开募资或投资邀请 · 尚未成立借壳上市平台 · 尚未接触任何标的



N E X A O N E  借壳上市发起人方案 12 / 12

快速验证，证据不足就及时停止

第一道门

第1至15天

确定律师边界并取得承销商市场反馈。

第二道门

第16至45天

验证有经验的联合发起人、可信资本路径和专业

团队。

第三道门

第46至90天

取得承销商继续或停止意见、风险资本证明和最

终治理安排。

机构合作：合格的联合发起人、持牌投资银行、证券律师、审计师和机构伙伴可以联系NexaOne。本页面不是投资邀请。
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